VERTRIEBSERFOLG
IST KEINE GLUCKSSACHE

Ein solides Konzept und eine gute Wertentwicklung reichen heute nicht mehr aus,
um Investoren zu gewinnen - sie sind nur noch Voraussetzung. Die Méglichkeiten,
sich zu préasentieren, sind zahlreich. Die Basis fiir einen nachhaltigen Erfolg liegt
darin, passende MalBnahmen auszuwihlen und deren Zusammenspiel fiir sich zu
nutzen.

PHASEN DER AXXION VERTRIEBSUNTERSTUTZUNG

Um eine systematische und zielfiihrende Unterstiitzung zu gewahrleisten, setzen wir
besonders bei der Fondsauflage auf eine enge Abstimmung, die dann in einen lau-
fenden Austausch iibergeht.

o Vor der Fondsauflage 9 Vorbereitung und Umsetzung

Im Anschluss an unsere Planung leiten
wir alles in die Wege, um die Mal3nah-
men umzusetzen, die wir im Gesprach
gemeinsam anvisiert haben.

Bereits vor der Fondsauflage beriicksich-
tigen wir lhren Vertriebsfokus bei der
Ausgestaltung des Fonds. Unsere Bera-
tung ist dabei am Markt einzigartig um-

fassend. Als standortunabhéngige KVG Sie behalten dabei die volle Kontrolle
kénnen wir lhre Vertriebswiinsche auch und wir unterstiitzen, wo wir kénnen.
bei der Domizilierung des Fonds beriick- .
sichtigen. o Laufende Unterstiitzung und
. ) Abstimmung
9 Initiale Vertriebsplanung

In regelmé&fBigen Absténden stimmen wir
In einer gemeinsamen Bestandsaufnah- uns zu lhren Vertriebsaktivitaten ab und
me und Zielbesprechung wird ein Fahr- evaluieren, ob wir uns noch auf dem
plan fir den Fondsvertrigb erstellt. Je richtigen Kurs befinden. Wir behalten
nachdem wie weit lhre Uberlegungen Ihre Strategie im Blick und kommen auf
und Ideen schon ausgereift sind und in Sie su, wain sdh cine e i Se
Abhangigkeit |hrer Kapazititen, fixieren ergibt.,Sie kommen auf uns zu, wenn Sie
wir die nachsten Schritte. etwas planen.

BAUSTEINE DER AXXION VERTRIEBSUNTERSTUTZUNG

Wir beraten, unterstiitzen Sie operativ und vermitteln lhnen Dienstleister fiir alle Be-
reiche des Fondsmarketings und der Vertriebsunterstiitzung.

Konzeptionelle und Marketingunterlagen, Publikationen (Print/ Web)
strategische Unterstiitzung und Webseite des Fonds

Darstellung auf Informations- und Datenportalen
Sprachliche, grafische und

regulatorische Priifung
aller Unterlagen Messen und Veranstaltungen

Anbindung an Vertriebsplattformen

. . Presse- und Offentlichkeitsarbeit
Weitervermittlung und

Unterstiitzung bei der Bezahlte Partnerschaften, Premium-Vertrage
Auswahl von Dienstleistern und Lizensierung von Ratings

Sie wiinschen eine vollstéindige Vorstellung unserer
Veririebsunterstiitzung? Kommen Sie gerne auf mich zu!

STEFAN SCHNEIDER © s.schneider@axxion.lu
VORSTANDSVORSITZENDER e 00352 R 76 94 94 201

Besuchen Sie unsere Webseite und vernetzen Sie sich mit uns auf LinkedIn, um
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Bereiche, in denen Sie auf uns

zidhlen kénnen

Anbindung des Fonds
an die gewiinschten
Vertriebsplattformen

Aufnahme des Fonds in
den géngigen Datenbanken
und Web-Angeboten (z.B.
Morningstar) und tégliche
Belieferung mit Fondsdaten

Abschluss von
Gemeinschaftsvertragen mit
Sonderkonditionen

Unterstiitzung bei der
Erstellung lhrer
Marketingunterlagen

Priifung Ihrer Unterlagen
auf regulatorische
Konformitat

Tagliches News Monitoring

Unterstiitzung lhrer
Pressearbeit

Vermittlung und
Unterstiitzung bei
der Erstellung von
Gastbeitrdgen (z.B.
fondstrends.lu oder
capinside)

Vermittlung von
Advertorials und Anzeigen
in Fachmedien

Vermittlung von
Dienstleistern fiir spezielle
Wiinsche (SEO, SEA,
individuelle Factsheets,
Webseite, ...)

Vermittlung und
Organisation von
Veranstaltungen wie
Messen, Round-Table-
Formaten, Roadshows, ...

Vergabe von Vortragsslots
auf Axxion-Veranstaltungen
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www.axxion.lu

unsere neuesten Informationen direkt und aus erster Hand zu erhalten! www.linkedin.com/company/axxion-kvg in




